DIE@WELT
Der Aufbau des Vermdégens
uberfordert viele Anleger

stfern

Die plotzliche Wiederentdeckung der
Privatkunden

Auch GroRbanken kénnen aus Fehlern lernen. Nach den
geplatzten Gewinntrdumen mit weltumspannenden

Borsengeschaften wird der Privatkunde wieder stérker hofiert.
Wie lange?

‘Banken im Umbruch®

Privaten Investoren fehlt haufig der Uberblick
tber ihre Finanzen

Schwierige Wege durchs
Kostenlabyrinth

Steigende Gebihren und findige Erfolgsbeteiligungsmodelle bei méBigen Anlageergebnissen
sorgen dafur, dass die Forderung der Anleger nach mehr Kostentransparenz steigt. Fur Anleger wie
auch Experten ist es jedoch nicht einfach, den Uberblick zu behalten.

Finanzielle Abhangigkeit

vom Verkaufserfolg behindert die Neutralitat in der Kundenberatung oder macht sie gar unmaoglich.
Koénnen Sie sich vorstellen, dass Ihr Steuerberater zukunftig erfolgsabhé&ngig vom Finanzamt
bezahlt wird? Welche Interessen wird er dann priméar vertreten mussen?

Erfolgsdruck wachst

».Fallende Zins- und Provisionsmargen
fuhren immer wieder zu neuen, fur
den Kunden kaum noch verstandlichen
Finanzprodukten...*

Schluss damit -

Mit iO-InvestmentOptimierung haben Sie einen Finanzbegleiter an Ihrer Seite, der sich so verhdlt, wie es selbstverstandlich sein sollte:
Ein zuverl&ssiger Berater und Partner, der ausschlieRlich lhre Interessen vertritt.

Sie bezahlen mich nur fiir objektive und personliche Beratungsleistung. Alle Vertriebsprovisionen, die Sie bisher an lhre Bank zahlen
mussten, entfallen! Sie kommen in den sicheren Genuss, dass die Empfehlungen nicht von der Hohe der gezahlten Provisionen
abhéngen, denn diese kommen in meinen Lésungen nicht mehr vor.
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5-Stufenprinzip der iO-Finanzberatung

m Das Erstgesprach ist stets m  Sie erhalten von mir ein

Finanzplanung

m  Mit Hilfe einer

Produktanalyse Produktvermittlung

m  Nun gilt es, die gewonnen m Ich unterstiitze Sie bei der

kostenlos (zzgl.
Fahrtkosten).

Sie lernen das
Beratungsverstandnis,
Leistungsspektrum sowie
das Vorgehen kennen -
von der Finanzplanung,
Produktvermittlung bis zur
Honorierung.

Sie nennen mir lhr
Anliegen und ich schétze
den Beratungsbedarf und
die Kosten.

Ich lege wert auf eine lang
anhaltende Partnerschaft.
Nehmen Sie sich fiir die
Entscheidung die Zeit die
Sie brauchen.

konkretes Angebot in
Form eines
Beratungsvertrages.

Anhand einer Checkliste
konnen Sie erkennen,
welche Unterlagen ich
noch bendtige.

Sie sparen Zeit, wenn Sie
mir eine Vollmacht
erteilen, mit der ich weitere
Unterlagen von Banken,
Versicherungen usw.
einholen kann.

m

m

Finanzplanungssoftware
zeige ich lhnen den Ist-
Stand und die voraus-
sichtliche Entwicklung und
mdglichen Schwachstellen
Ihres Vermégens auf.

Anhand verschiedener
Szenarien kdnnen Sie nun
die Handlungsalternativen
und deren Auswirkungen
auf lhr Vermdgen
abschétzen.

Ich analysiere und
optimiere lhr Depot
rational und nach
wissenschatftlichen
Methoden.

m  Sie verfligen jetzt tiber
eine mal3geschneiderte
Anlagestrategie mit Blick
auf Ihr Ziel.

Erkenntnisse in geeignete
Produkte umzusetzen

Als Ihr Lotse liefere ich
Ihnen Marktvergleiche und
Produktanalysen — fakten-
orientiert und kritisch.

Ich stelle Ihnen
verschiedene Produkte
vor, die ich fir geeignet
halte.

Jede Entscheidung
kénnen Sie nachvoll-
ziehen, ich sage Ihnen,
warum ich etwas
empfehle.

Das alles dokumentiere
ich in verstandlicher Form.

Beschaffung der Produkte.
Ob Girokonto, Tagesgeld,
Depot oder Kreditvertrag -
Ich kiimmere mich.

m Investmentfonds erhalten

Sie stets zu
Nettokonditionen (ohne
Ausgabeaufschlag)

m Sie erhalten regelméRig

eine Ubersicht tiber Ihr
Depot.

m ein regelméaRiges Check-

up-Gesprach sorgt daftr,
dass Sie auch zukiinftig
Ihre Finanzen fest im Griff
haben.

Honorarberatung ist im
Schnitt 50% preiswerter als
eine provisionsbasierte
Beratung
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